





1. DEFINIÇÕES 

1.1. Licenciamento
O processo de licenciamento esportivo consiste na concessão da marca de um clube para associação a um determinado produto ou serviço. É a ferramenta do marketing esportivo mais eficaz para estreitar as relações entre clube torcedor, clube parceiro e parceiros do clube. 

1.1.1. Licenciamento de Escolinhas
É um sistema que possibilita agregar a marca do clube a empreendimentos próprios e/ou de terceiros que buscam visibilidade e uma parceria para que seus alunos vislumbrem a possibilidade de acessar as categorias de base do clube cedente. Para o clube trata-se também de um ótimo canal de abertura para novos torcedores da marca.  O clube acompanha a instalação e a evolução da unidade para garantir que a qualidade oferecida aos alunos seja a mesma em todas as Escolas. É um trabalho que exige supervisão continuada e a constante reciclagem dos profissionais que trabalham em cada uma das escolas, com uma constante supervisao do Departamento de Futebol. A escolinha por sua vez, agrega valor e pode criar vários pequenos negócios dentro deste mesmo negócio, como quiosques de vendas de produtos, lancheria, locação de espaço para empresas praticarem atividades desportivas, etc. 


2. PROCEDIMENTOS

O interesse em ter uma escolinha ou núcleo licenciado pelo Avaí Futebol Clube pode partir do próprio cliente, entrando em contato com o setor de Licenciamento através de telefone ou e-mail. 
Há casos, também, em que o setor de Licenciamento procura locais e /ou cidades para possível parceria de licenciamento. Após esse primeiro contato, os processos seguintes devem ser seguidos.

2.1. Envio da apresentação e questionário
Após o primeiro contato com o interessado, o setor de Licenciamento envia uma apresentação ao mesmo, discorrendo de forma sintetizada sobre critérios e os procedimentos para ser um licenciado. 
Junto com a apresentação, é enviado um questionário para que seja preenchido e devolvido ao clube (via e-mail). Nesse questionário são definidos detalhes e a modalidade que está mais dentro da realidade do cliente ou do espaço que ele tem para montar o negócio. 
Uma cópia da minuta do contrato também é enviada ao cliente potencial. 
2.2. Vistoria Técnica
Após o recebimento do questionário preenchido pelo interessado, é realizado o agendamento da vistoria técnica das seguintes áreas:
· Negócios: para análise da viabilidade comercial do local;
· CETEFA: para análise da estrutura física do local.
Ambas as análises são realizadas com base em um check list (INCLUIR O NÚMERO DOS FORMULÁRIOS) onde constam os pontos a serem analisados. Ao final da análise é dado o parecer da solicitação. 

2.2. Minuta do contrato 
Com posse do questionário com as informações cadastrais, o setor jurídico do Clube elabora a minuta do contrato, conforme já é definido, deve sempre passar pelo setor que o produz, ratificado pelo jurídico. Após isso, deve ser enviado ao cliente para que o mesmo possa analisá-lo e sugerir alterações (QUANDO APLICÁVEL).  Após a sugestão de alterações, o mesmo deverá devolvê-lo por e-mail ao Avaí Futebol Clube que analisará a viabilidade das alterações. Caso as alterações sejam aceitas, o setor de Licenciamento enviará ao cliente em PDF para assinatura.

2.3. Contrato
Ao receber o contrato o cliente deverá imprimi-lo em 03 (três) vias e colher a assinatura final do responsável, bem como o reconhecimento da assinatura. As 03 (três) vias deverão ser enviadas a Coordenação de Licenciamento do Avaí Futebol Clube para que seja colhida a assinatura do Juridico e do Diretor Executivo. Uma via é enviada ao financeiro/contrato, a outra fica com o Setor de Licenciamento e a terceira é enviada ao Licenciado, com os boletos da garantia anual definida inicialmente no contrato. 

2.4. Pagamentos
A forma de pagamento já é definida com os licenciados no contrato final, assinado pelas partes interessadas. O contrato de Licenciamento prevê uma anuidade dividida em parcelas, que são encaminhadas em boletos junto com a via do licenciado. Há ainda o pagamento dos uniformes.

2.5. Aquisição de Uniformes
A aquisição de uniforme padrão com a marca da escolinha do Avaí deve ser sempre adquirido diretamente junto ao fornecedor do clube, através da coordenação de licenciamento, via email. A entrega do referido uniforme é feita diretamente pelo fornecedor ao licenciado, efetuando a cobrança que pode ser realizada com 30 a 60 dias. Mensalmente é feito um levantamento da produção desses uniformes e efetuado acerto entre as partes do qual o clube retém um percentual sobre cada uniforme produzido. 

3. MODALIDADES

0. Negociação por Modalidade
0. Futebol: campo com no mínimo 4.050m² (45m de largura e 90m de comprimento); 2 vestiários com no mínimo 7 chuveiros e 5 cabines sanitárias cada; estacionamento para, no mínimo, 20 carros; 5.000m² de área total para o empreendimento;
0. Futebol Society: campo com no mínimo 1.125m² (25m de largura e 45m de comprimento); 2 vestiários com, no mínimo, 5 chuveiros e 3 cabines sanitárias cada; estacionamento para no mínimo, 10 carros; 1.750m² de área total para o empreendimento;
0. Modalidade Futsal: quadra com no mínimo 800m² (20 de largura e 40 de comprimento); 2 vestiários com, no mínimo, 3 chuveiros e 2 cabines sanitárias cada; estacionamento para, no mínimo, 5 carros; 1.100,00m² de área total para o empreendimento;
Formatação contratual
· Taxa de adesão anual no valor de R$ 3.000,00 podendo ser dividida em até 12 parcelas;
· Aquisição de kits de uniforme com volume mínimo de 50 kits;
· Envelopamento do local e comunicação visual mínima dentro de 6 meses;
· Aquisição de um jogo branco e outro azul numerado oficial, para quando houver competições fora da escolinha ou núcleo;
· Aquisição de seguro em grupo para os alunos;
· Nome de coordenador técnico (formado e com registro no CREF) para constar no contrato;
· Envio de fotos após o envelopamento;
· As artes (outdoors, placas, faixas e etc.) devem seguir o padrão indicado no manual de identidade visual oficial do Avaí Futebol Clube;
· Agendamento e pagamento do valor de R$ 300,00 (trezentos reais), referente à visita técnica de funcionário do Clube para fiscalização e aprovação do espaço (campo, artes de divulgação e dependências do local).
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LICENCIE SUA ESCOLINHA


1.	Afinal, o que é licenciamento?

O processo de licenciamento esportivo consiste na concessão da marca de um clube para associação a um determinado produto ou serviço. É a ferramenta do marketing esportivo mais eficaz para estreitar as relações entre clube-torcedor, clube-parceiro e parceiro-clientes. 

2.    Quais os pré-requisitos para licenciar sua escolinha?

a) Fazer uma pré apresentação do projeto (já existente ou em construção);
b) Saber se já não há concorrente no bairro/cidade;
c) Formulação, análise e assinatura de contrato e autorização, incluindo:
1) Taxa de adesão anual R$ 3.000,00, podendo ser dividida em 10 parcelas;
2) Aquisição de kits de uniforme com volume mínimo de 50 kits;  
3) Envio de questionário e documentação para confecção de minuta contrato;
4) Envelopamento do local e comunicação visual mínima dentro de 6 meses;
5) Aquisição de 1 jogo branco e outro azul numerado oficial, para quando houver competições fora da escolinha;
6) Aquisição de seguro em grupo para os alunos;
7) Nome do coordenador técnico (formado e com registro no CREF) para constar no contrato;
8) Envio de fotos do local após envelopamento;
9) As artes (outdoors, placas, faixas, etc) devem seguir o padrão indicado no manual de identidade visual oficial do Avaí Futebol Clube.
10) Agendamento e pagamento do valor de R$300 (trezentos reais) referente a visita técnica de funcionário do Clube para fiscalização e aprovação do espaço (campo, artes de divulgação e dependências da escolinha).

Para dar encaminhamento na minuta, favor preencher o questionário anexo, com todas as informações, para que possa receber a minuta e analisar nossa proposta e encaminhar para 
licenciamento@avai.com.br


QUESTIONÁRIO


	1
	DADOS DA EMPRESA/ENTIDADE

	
	Nome da Empresa (razão social):


	
	Nome fantasia:


	
	Endereço completo (com CEP):



	
	CNPJ: 
	Inscrição Estadual:


	
	Telefone da empresa:
E-mail de contato da empresa:

	
	Site da Escolinha:


	2
	DADOS DO RESPONSÁVEL PELA NEGOCIAÇÃO

	
	Nome:


	
	CPF:
	RG:
Órgão/UF:
	Estado civil:

	Profissão:

	
	Endereço residencial (incluindo complemento e CEP)



	
	E-mail:

	Telefone:

	3
	DADOS DO SÓCIO-ADMINISTRADOR DA EMPRESA

	
	Nome:


	
	CPF:

	RG:
Órgão/UF:
	Estado civil:
	Profissão:

	
	Endereço residencial (incluindo complemento e CEP)



	
	E-mail:

	Telefone:

	4
	Qual duração do contrato pretendido:

	5
	Qual data inicio da parceria(necessidade para deixar tudo a contento para funcionar)


	6
	Qual o bairro que pretende abranger?


	7
	Tem interesse em adquirir o direito de fomentar núcleos em sua cidade?

	8
	Quais são os diferenciais de seu empreendimento?


	9
	Qual a vantagem que pretende oferecer visando favorecer a viabilidade desta parceria?


	10
	Qual o valor de mensalidade que cobra de seus alunos?

	11
	Tem algum período destinado ao publico feminino?


	12
	Qual a capacidade máxima de atendimento de sua escolinha, envolvendo todos os horários?





			,	de			de		.

Respondido por:					

Documentos a serem encaminhados, junto com o contrato assinado e registrado(digitalizado):

· Cópia do contrato social e ultima alteração;
· Comprovante de residência da sede;
· Cópia de RG/CPF dos sócios e responsáveis;
· Comprovante de residência do sócio-administrador;
· Declaração de imposto de renda e declaração de bens do sócio-administrador (fiador);

	DADOS DO FIADOR DA EMPRESA

	Nome:


	CPF:

	RG:
Órgão/UF:
	Estado civil:
	Profissão:

	Endereço residencial/CEP:



	E-mail:

	Telefone:
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